A SAMER,
CULTIVONS LES REUSSITES !

Formez-vous aux metiers de la Vente

CULTIVONS LES REUSSITES

Formation
par apprentissage

Titre Professionnel
CONSEILLER DE VENTE



CONSEILLER CLIENTELE, VENDEUR EXPERT, VENDEUR CONSEIL,
VENDEUR TECHNIQUE, VENDEUR EN ATELIER DE DECOUPE,

VENDEUR EN MAGASIN, MAGASINIER VENDEUR &1
OBJECTIFS VISES conTEnu @Y
+ Acquéri Oonm nécessaires au Wmm A LEFFICACITE
= Valider le Titre Professionne reconnu par le = Assurer une velle professionnelle
Ministére du travail el commerciale.
PUBLIC CONCERNE Gontibust su merchandeng.
+ avoit moing de 30 ane avec un CAP mm'“'m"““
ool une 1 snés de BAC PROFESSIONNEL 07 AMELIORER LEXPERIENCE CLIENT
MODALITES, DELAIS DACCES P”'sa A Wm = m 3
= A titre indicatif 15 jours. la valorisation de son image.
* Auftres situations nous consulter. * Conseiller le dient en conduisant Fentretien

de vente.
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CULTIVONS LES REUSSITES

* Assures e suivi des ventes.
* Contribuer & la fidélisation en consolidant

* Exarmen en épreuve terminale courant Juin
2 épreuves oouetpom az2cce &Oanmcu

caledndaux n’ectpsvdid&.leo-\dm.
5 ans pour valider la seconde.
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CONSEILLER DE VENTE
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